
En initial sur 3 ans Agen Niveau 4 (BAC) minimum

Le programme Bachelor EGC de Sud Management vous offre la possibilité de vous 
réaliser pleinement 
à travers la construction de votre projet personnel et professionnel. 

Présents dans tous les secteurs d’activité, les métiers liés au commerce et au 
marketing font partie des fonctions clés des entreprises. Leur rôle est de 
contribuer à l’image de l’entreprise, à accroitre sa notoriété, à fidéliser sa clientèle, 
à gagner des parts de marchés pour contribuer au développement du chiffre 
d’affaires et à la rentabilité de l’entreprise. 

De nombreux facteurs influencent l’activité de l’entreprise : l’évolution des modes 
de vie et de consommation, le pouvoir d’achat des consommateurs, le contexte 
économique, l’internationalisation des marchés, les règlementations… 

Actuellement l’entreprise évolue sur des marchés marqués par 
l’internationalisation des activités, mais aussi par l’accélération des évolutions 
technologiques et le développement du e-commerce. 

Pour accompagner ces mutations, les métiers sont amenés à évoluer et 
particulièrement ceux du management et de l’encadrement intermédiaires vers 
des responsables en marketing, commercialisation et gestion de formation 
généraliste, capables de s’adapter rapidement aux besoins de l’entreprise et aux 
évolutions des marchés. 

Titre certifié de niveau 6 inscrit au RNCP 36677 - MINISTERE DE L'ENSEIGNEMENT 
SUPERIEUR ET DE LA RECHERCHE - Enregistré le 01/09/2022. 

• Participer à la définition de la stratégie marketing et assurer sa mise en
œuvre

• Contribuer à la politique commerciale de l’entreprise en développant les
ventes et en fidélisant les clients dans un contexte national ou international

• Maîtriser les fondamentaux de la gestion budgétaire et analyse financière

• Assurer le management d’équipe ou de projets

https://www.francecompetences.fr/recherche/rncp/36677/
https://www.francecompetences.fr/recherche/rncp/36677/


• En 3 ans post Bac ou en 2 ans post Bac+2 en admission parallèle.

• 1659 heures (de cours en face à face et travaux dirigés).

• Au minimum 48 semaines de stages en entreprises sur les 3 ans, encadrées
par des professionnels ou 28 semaines de stage et 1 an de pratique
professionnelle (statut alternant en 3ème année).

• Stages ou études de 4 à 6 mois dans une entreprise étrangère ou Université
partenaire (double diplôme), bourse de mobilité Erasmus (charte ERASMUS).
Plus d’infos sur la  Plaquette « International ».

• Possibilité de valider un ou plusieurs blocs - VAE.

• Nombre de participants limité à 50 personnes par année (2 promotions de 25
personnes).

• Formation en présentiel

• Etre titulaire du Baccalauréat (toutes séries), au plus tard le jour de la rentrée,
ou d'un titre français ou étranger équivalent.

• Pour l’intégration en deuxième année, il est nécessaire d’être titulaire d’un
BAC+1 validé
des écoles de commerce ou d'un BAC+2 validé au plus tard le jour de la
rentrée.

• Pour l'intégration en troisième année, il est nécessaire d’être titulaire d’un
BAC+2 validé au plus tard le jour de la rentrée.

Inscription 

• En première année : ParcourSup

• En deuxième et troisième année : via ce formulaire

Concours d'admission EGC 

• Oral d’anglais et entretien de motivation pour l’entrée en 1ère et 2ème année.

• Concours spécifique pour l’entrée en 3ème année

Programme habilité à recevoir les étudiants boursiers (CROUS). Boursiers exonérés 
des frais de concours (sur justificatif). 

• Compléter votre dossier de candidature (À remettre à l’école)

• Possibilité de préparation gratuite aux épreuves de concours
> Inscription au coaching : contactbs@sudmanagement.fr

• Equivalence : diplôme de niveau 6 (Bac+3)

https://sudmanagementbs.fr/wp-content/uploads/2021/07/charte-ERASMUS-signee.pdf
https://www.sudmanagement.fr/v2/media/files/plaquette%20international-2020.pdf
https://www.sudmanagement.fr/sud-business-school/inscription/
mailto:contactbs@sudmanagement.fr


• Passerelles : admission parallèle possible sur concours en 2ème année
ouverte aux BAC+1 validés des écoles de commerce et BAC+2 validés,
admission parallèle en 3ème année ouverte aux BAC+2 validés.

Formation à dimension humaine : pratique du travail collaboratif et en mode projet, 
pédagogie interactive et expérientielle. Etudes de cas réels. 

Enseignement académique et concret avec des formateurs professionnels experts. 

Accompagnement personnalisé dans le projet d’études et d’emploi (coaching / job 
dating) avec une équipe de managers dédiée à chaque promotion. 

Le « Learning by doing » : mettre en application les solides enseignements 
académiques de l’école au travers de mises en situations concrètes et 
pédagogiques : Business Games, team building, spécialités professionnelles (digital 
et entrepreunariat). 

Choisir L’EGC d’Agen c’est la garantie de : 

• Solides bases académiques (1596 heures de cours et TD) dispensées par des
professeurs de l’enseignement supérieur et des professionnels d’entreprise

• Méthodes de travail en mode projet

• Structurer son projet professionnel et mettre un pied dans le monde du
travail local, national ou international

• Bénéficier d’un accompagnement de proximité et d’un suivi personnalisé de
votre projet personnel et professionnel, d’une équipe pédagogique d’une
vingtaine d’enseignants et formateurs de haut niveau, d’une équipe
pluridisciplinaire et multi origines (professionnels/ universitaires) habilitée à
enseigner par le rectorat de l’académie de Bordeaux.

Le CFA est doté de 3 salles informatiques et de postes informatiques équipés de 
logiciels en lien avec les enseignements dispensés. 

A l’issue de la formation, l’apprenant sera capable de : 
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Bloc A - Contribuer à définir la stratégie marketing et assurer sa mise en œuvre 

Bloc B - Participer à la politique commerciale et commercialiser l’offre de 
l’entreprise 

Bloc C - Maitriser les fondements de la gestion budgétaire et l'analyse financière 

Bloc D - Manager un projet, une activité ou une équipe 

Epreuves communes au réseau EGC de certification des blocs 
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• Statut étudiant

o 4 900€ par année de formation.

https://www.sudmanagement.fr/diplome_bs/bac-5-mastere-business-unit/
https://candidat.francetravail.fr/metierscope/fiche-metier/M1701/responsable-de-administration-des-ventes
https://candidat.francetravail.fr/metierscope/fiche-metier/M1705/responsable-marketing
https://candidat.francetravail.fr/metierscope/fiche-metier/M1205/directeur-administratif-et-financier-directrice-administrative-et-financiere--daf-
https://candidat.francetravail.fr/metierscope/fiche-metier/M1205/directeur-administratif-et-financier-directrice-administrative-et-financiere--daf-
https://candidat.francetravail.fr/metierscope/fiche-metier/M1707/responsable-commercial-commerciale
https://candidat.francetravail.fr/metierscope/fiche-metier/D1407/technico-commercial-technico-commerciale
https://www.inserjeunes.education.gouv.fr/diffusion/etablissement?id_uai=0470974D


• Alternance

o Coût indicatif de la formation en contrat d’apprentissage (3ème année) : 6
900€, coût indicatif de la formation en contrat de professionnalisation
(3ème année) : 7 740€.

o Dans le cadre d’un contrat en alternance, les frais pédagogiques sont
pris en charge par l’OPCO de l’entreprise.

o Il n’y a aucun reste à charge pour l’alternant.

100% 69% 82.6%

100% 64,7% 35,3% 2% 0% 

Lieux aménagés et modalités adaptées pour faciliter l’accès et l’usage aux 
personnes en situation de handicap. 
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